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Management des équipes commerciales

— Objectifs :

. Apporter les fondamentaux du management commercial :
. Définir les compétences attendues d’'un commercial
. Accompagnement terrain
. Entretien de suivi d’activité
. Animation de réunions commerciales
. Définir des objectifs de progrés
. Mettre en place les outils de suivi de I'activité :
. Au global
. Par individu
. Savoir reporter I'essentiel a sa hiérarchie

— Methode pédagogique :
Diagnostic des problématiques a renforcer
. Apports d’éléments théoriques
. Travaux en sous-groupes
. Nombreux exercices de mises en situation
. Construction d’outils de suivi

efponentiel

Pushing your poltential

© Exponentiel



p. 2/2

Management des équipes commerciales

- Durée :

2 fois 2 jours
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